




Preisvorteile, da ihre Konditionen deutlich unter denen herkömm-
licher Filialbanken liegen. Ob sich ein Kunde in die eigene Immo-
bilie traut, hängt aber nicht nur von den Konditionen ab. Ent-
scheidend ist auch, ob ihm ein Produkt angeboten werden kann, 
das seinen individuellen Bedürfnissen gerecht wird. Dazu ist eine 
breite Produktauswahl und Marktkenntnis notwendig - wie sie 
nur unabhängige Finanzierungsvermittler bieten. Anders als Fili-
albankbetreuer sind die Beraterinnen und Berater bei unabhän-
gigen Baugeldvermittlern auf die Baufi nanzierung spezialisiert. 
Diese Fachleute kennen die Vielfalt der Finanzierungsmodelle am 
Markt und helfen dem Kunden, das beste Konzept zu fi nden. 

Wie profi tieren Immobilienmakler?

Interhyp-Berater wickeln lediglich die Finanzierung des Objekts 
ab und bieten – anders als immer mehr Filialbanken – selbst 
keine Immobilien zum Kauf an. Immobilienmakler müssen also 
nicht um ihre Kunden fürchten. Im Gegenteil: Wenn die Finan-
zierung in trockenen Tüchern ist, steht dem Hauskauf nichts 
mehr im Wege. 

Dabei ist der Weg in die eigenen vier 
Wände kein Abenteuer, vorausgesetzt 
die Finanzierung stimmt. Bei der Suche 
nach dem richtigen Darlehen – das heißt: 
günstig und passgenau – haben sich zu-
nehmend unabhängige Broker wie der 
Marktführer Interhyp als echte Alternative 
zur herkömmlichen Hausbank etabliert: 
Baufi nanzierungs-Broker bieten enorme 

Die bessere Finanzierung als Verkaufsargument
Baufi nanzierungs-Broker bringen immer mehr Menschen günstiger in die eigenen vier Wände

So sehr die meisten 

Deutschen von der eige-

nen Immobilie träumen, 

so sehr schrecken sie vor 

der fi nanziellen Heraus-

forderung zurück. 

Denn sowohl die Modernisierungskos-
ten als auch der Kaufpreis eines Bau-

denkmals lassen sich steuerlich absetzen. 
Modernisierungskosten können acht Jah-
re lang mit jeweils neun und vier weitere 
Jahren lang mit jeweils sieben Prozent 
angerechnet werden, der Kaufpreis 40 
Jahre lang mit 2,5 Prozent bei Gebäuden 
bis Baujahr 1924 und sogar 50 Jahre mit 
zwei Prozent bei Gebäuden ab Baujahr 
1925. „Beim Kaufpreis müssen allerdings 
die Grundstückskosten vom Gesamtpreis 

abgezogen werden“, erläutert Hacke. Aus 
steuerlichen Gesichtspunkten sind Ge-
bäude mit geringen Anschaffungs- aber 
hohen Modernisierungskosten ideal. 
Nicht nur Kapitalanleger, sondern auch 
Selbstnutzer profi tieren von hohen Ab-
schreibungs-Sätzen. 
P.S.: Ist Ihnen das Objekt zu groß? Wir 
haben Denkmalschutzinvestitionen ab 
250.000,- €.

Einzelheiten erfahren Sie auf Anfrage.

„Wer eine steuerlich attraktive Kapitalanlage 

sucht, der sollte über ein denkmalgeschütztes 

Gebäude nachdenken“, sagt Nils Hacke, Broker/

Manager von RE/MAX in Ludwigshafen.

Denkmalschutz in Ludwigshafen! 
Fünfgeschossiges Wohn- und Geschäftshaus, Baujahr um 
1900, heute denkmalgeschützt. Vermietfl . 818 m2, Grund-
stücksant. 250 m2, 8 Wohneinheiten, 1-2 Gewerbeeinheiten, 
Erstbezug nach Sanierung (Sanierungsanteil: 1,44 Mio. €)

Kaufpreis: 1,80 Mio. 3 (+ 3,57 Käuferprov. inkl. MwSt.)

Steuerrückerstattung über 600.000,- 3 möglich!
(bei Spitzensteuersatz über 12 Jahre) 

Tel. 06 21/5 49 07-50 • info@remax-classic-lu.de

Angebot zum Mitverkauf

Denkmalschutzabschreibung:
Steuerlich doppelt profi tieren

Vermischtes / RE/MAX-Partner
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Mit kompetenter Beratung wird der Traum vom 
eigenen Haus schnell Wirklichkeit.
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Es gab schon immer Kämpfer für Gerechtigkeit

– jetzt auch bei der Baufinanzierung!

Einer muss es ja machen – die Suche nach der besten

Baufinanzierung. Warum sollten Sie sich das antun, wo es

doch Interhyp gibt? Sparen Sie sich den Banken-

Marathon! Wir durchleuchten den Markt und schicken

eine Vielzahl von Geldinstituten in den Wettbewerb um

Ihre Finanzierung. Wir sind sieben Tage pro Woche für

alle Bauherren im Einsatz. Und für eine günstige

Baufinanzierung.

Testen Sie uns! Persönliche Beratung unter:

0 800 - 200 1515 73 (Mo.–Fr. 8–22 Uhr, Sa./So. 9–18 Uhr)

und www.interhyp.de. Oder nach Termin ver ein barung

in einer unserer 17 Niederlassung.

Interhyp:
Hilft den Bauherren

Robin Hood:
Kämpft für die Armen

Superhero:
Beschützt die Bevölkerung
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